
 
 
 
 
Als Privatbank mit mehr als 120-jähriger Tradition sind wir auf die Betreuung vermögender 
Privatkunden spezialisiert. Das familiäre Flair unseres Hauses schafft ein sehr angenehmes 
Arbeitsklima, das auch für unsere Kunden tagtäglich spürbar ist. Um auch bei kontinuierlichem 
Wachstum unserer Geschäftsfelder die Servicequalität für unsere Kunden beibehalten zu können, 
suchen wir einen Senior-Private-Banker. 

 
 
Ihre Aufgaben 
 

• Analyse der Kundenbedürfnisse und Erstellung von individuellen Anlagekonzepten für 
Ihre exklusiven Klienten 

• Identifikation und Realisierung neuer Geschäftsmöglichkeiten mit bestehenden Kunden 
durch professionelle Beratung und maßgeschneiderte Produktpräsentationen  

• Betreuung und Beratung von Privatkunden im Highlevel-Segment des Bankgeschäftes 
• Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen im vermögenden Privatkundenbereich mit Hilfe 

Ihrer einschlägigen Fachkompetenz und Ihrer bestehenden Kontakte 
• Strategische und operative Steuerung eines eigenen Kundenportfolios und Neuakquise 
• Budgetierung, Potentialanalyse, Evaluierung von Cross-Selling-Zielen, Erstellung von 

Marketingplänen für die zugeordneten Kunden 
• Geschäftsentwicklung und Verkaufsabschlüsse in Ihrem Kundensegment 
• Sicherstellung einer Zusatzbetreuung durch Spezialisten für spezifische Bankprodukte 
• Enge Zusammenarbeit mit internen Abteilungen, um die bestmöglich Kundenbetreuung 

sicherzustellen 
 

 
 

 
 

In einem jungen, motivierten Team übernehmen Sie ein eigenverantwortliches Aufgabengebiet. 
Durch Ihre Leistungen können sie maßgeblich Ihre persönliche Entwicklung und die unseres 
Hauses beeinflussen. Großzügige Sozialleistungen und ein leistungsorientiertes Einkommen sollen 
die Freude an Ihrer Tätigkeit unterstützen. Wollen Sie diese Chance wahrnehmen? Dann schicken 
Sie uns bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe des frühesten 
Eintrittsdatums an: bewerbung@piag.at. Frau Brigitte Eder freut sich auf Ihre Bewerbung! 
 

Ihr Anforderungsprofil 
 

• Erfahrung im Umgang mit vermögenden Privatkunden  
• Umfassende Produkt- und Marktkenntnisse im Aufgabengebiet   
• Sicheres Auftreten 
• Kommunikativer Teamplayer 
• Gute mündliche und schriftliche Ausdrucksfähigkeit 
• Ziel- und erfolgsorientierte Beratung und Akquisition 
• Verantwortungsvolle Dokumentation gem. externer und interner Erfordernisse 
• Weitreichendes Netzwerk in Salzburg und Umgebung 

 


